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  تحوت دیریتات در ااوسیستا یرود تایر

 :های یرود اانات •
• E-commerce: های دیجیتال فروش آنلاین تایر از طریق پلتفرم 

• Omnichannel:  خرید ترکیبی آنلاین و حضوری برای مشتریان 

• DTC (Direct to Consumer): های اضافی. فروش مستقیم به مشتریان بدون واسطه 

 

 :ها تکنولوژی •
• AI )تجربه خرید. سازی شخصیهای مشتریان برای  : استفاده از داده)هود مصنوعی 

• IoT )های آنلاین : اتصال تایرهای هوشمند به اینترنت و ارسال اطلاعات وضعیت خود به سیستم)اینترنت اشیاء 

• Blockchain ها و اطلاعات در پیگیری قیمت شفاییتچین برای  : استفاده از بلاکچین( )بلاک 

 

 :ارزد مشتری •
 ها و اطلاعات تایرها : امکان مقایسه آسان قیمتشفاییت قیمت •

 : ارائه پیشنهادات متناسب با نیازهای خاص مشتریسازی شخصی •

 : ارائه خدمات پس از فروش و گارانتی آنلاین برای راحتی بیشتر مشتریانخدمات هوشمند •

 

 :زنریره تأمین •

 های دیجیتال برای مدیریت موجودی و حمل و نقل تایر : استفاده از سیستملرستیک هوشمند •

 شده : نقاط تحویل حضوری برای تایرهای خریداریمرااز تحویل •

 های دیجیتال : جلوگیری از کمبود یا زیاد بودن موجودی تایرها با استفاده از سیستمسازی موجودی بهینه •

 

 
 

 

 

 

  میدمه و اهمیت تحوت دیریتات در صنعت یرود تایر

 کننده. تحول دیجیتال، تغییرات بنیادین در زنجیره تأمین و رفتار مصرف •

 های دیجیتال. های آنلاین و بازارگاه رشد پلتفرم •

 کنندگان. های جدید برای تولیدکنندگان و مصرف ایجاد فرصت •

 چین. های نوین: اینترنت اشیاء، هوش مصنوعی، بلاک تأثیر فناوری •

 پذیری. سازی تجربه مشتری و ارتقاء رقابت بهینه •

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 سازی و خرید آنلاین تایرها آغاز روند دیجیتال :0202 •

 % در فروش آنلاین تایرها با افزایش تقاضا02رشد  :0202 •

 بینی رشد بیشتر در نتیجه تحول تجارت الکترونیک پیش :0202 •

 % خواهد بود02مطابق با روندهای جهانی سهم فروش آنلاین تایرها بیش از  :0222 •

 

 روندهای جهانی و یرصت های دیریتات در صنعت تایر

 

 
 

 
 


